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111拠点

IT 社会到来 の 兆し が 見 え 始 め た
1998年、リージャスは「フレキシブル・
ワーキング」を日本で初めて提唱。

　リージャスの日本でのヒストリーは、

1998年12月に新宿パークタワーに最初

の拠点を開設したことに始まります。当時

は、新宿新都心構想が急速に進展。

まさに、東京のあらたな成長を牽引する

象徴的な国際ビジネス拠点で、リージャス

の「フレキシブル・ワーキング」スタイル

が産声をあげました。

　90年代後半は、日本でも携帯電話、

PHS、PDAなどのモバイル端末が登場

し始め、SOHOなどの新しいビジネススタ

イルも普及しはじめた時代でした。バブ

ル経済後の市場経済の回復も見え始め、

日本に進出する外資系企業も急速に

拡大。しかし、いつでも、どこでも、場所

や時間にしばられることなく、自由に仕

事が行える環境は、まだ東京ですら十

分整っていない状況でした。

　そこで、リージャスでは新宿パークタワー

を皮切りに、2000年代はじめにかけて、

東京駅周辺や赤坂、渋谷など、東京都

心部を中心に拠点を整備。外資系企業

や金融系など、国際ビジネスの舞台で活

躍する企業やビジネスマンの支持を集め、

先進的な「フレキシブル・ワーキング」スタ

イルを提供し、日本のマーケットにもあら

たなワークスタイルを提唱しました。

IT化の加速によるワークスタイル変

革に先駆け、三大都市圏、地方中核

都市へ拠点展開を拡大。

　2000年代に入ると、IT化の急速な進

展も加わり知識集約型ビジネスの増加が

1998年、日本で初めて「フレキシブル・ワーキング」を提唱したリージャス。その後、IT 社会の到来による
ワークスタイル変革に先駆け、時間や場所にしばられず、知的生産性を向上させるあらたなワークスタイルを
実現し、全国に拠点を拡大させてきました。「働き方改革」は、すでに20年前に始まっていた。そんな
思いで、さまざまな Regusブランドの展開を加速させ、全国100拠点を超えた今。リージャスと思いを
ひとつにする皆さまと次代の成長を見据え、他に類を見ないスケールとビジネスノウハウを活かした
あらたな価値づくりへとシフトアップしていきます。

（2017年4月時点）

〈特集〉時代のニーズに先駆けて20年
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1998

2020

新宿パークタワーに
最初の拠点を開設。
神谷町MTビル開設。

2007
有楽町イトシア開設。
東京での拠点数が10に

2000
大手町ファーストスクエア、
日比谷帝国ホテルタワーを開設。

2005
赤坂アークヒルズ、渋谷マークシティを開設。

2008
梅田阪急グランドビル、アクア博多、
新橋東急ビルなど4拠点を開設。

2009
ひろしまハイビル21を開設。

2010
仙台マークワン、神戸国際会館、青山プラース
カナダ、品川イーストワンタワーなど6拠点を
開設。東北に進出し、全国25拠点を達成。

2012
札幌北ビル、阪急ターミナルビルなど3拠点を開設。北海道に進出。

「オープンオフィス」ブランドの展開を開始。

2015
高松、鹿児島、那覇、浜松に進出。
赤坂Kタワー、秋葉原、銀座三丁目など17拠点を開設。

2016
金沢に進出。リージャスエクスプレス関西国際空港、SPACES、
JPタワー名古屋を開設。国内21都市、100拠点を達成。

1989
マーク・ディクソンがビジネストラベラー向けの
オフィススペースを提供するためブリュッセルに
最初のビジネスセンターをオープン。

2014
千葉、青森、岡山、恵比寿、原宿など11拠点を開設。
国内10都市50拠点の達成。 ※広尾（2014.5東京都）

　　　　　2016
リージャスのサブブランドとしてリージャスエクスプレスを
日本導入。リージャスエクスプレス関西国際空港がオープン

2006
横浜ランドマークタワー、名駅、大阪国際ビルディング、
丸の内パシフィックセンチュリープレイスなど5拠点を
開設。名古屋・大阪に進出し東名阪に拠点を拡大。

2013
新大阪阪急ビル、銀座
一丁目センター、新横浜
など4拠点を開設。

2017
地方都市への進出を
加速し、現在は国内24
都市111拠点を展開。

通算
10拠点目
初の大阪拠点

都内
50拠点

通算
50拠点目

通算
100拠点

達成

［沿 革］
1994
中南米で初のセンターをサンパウロにオープン。

2000
ロンドン証券取引所で株式公開を成功。

1998
日本市場に進出。

2013
世界100カ国への
進出を達成。

2008
リージャスの世界中のビジ
ネスラウンジを利用できる
Businessworldを導入。

2012
SPACESブランドの
展開をスタート。

2004
米国でHQ Global
Workplacesを買収。

　　　　　2013
名古屋伏見、京阪淀屋橋など
4拠点を開設。

　　　　　2014
京都河原町御池、札幌南、
博多駅前通、水戸など7拠点
を開設。

　　　　　2015
北九州（小倉）、熊本に進出。
広島大手町、渋谷神南、仙台駅前
など7拠点を開設。

　　　　　2016
熊本市、新潟市、大分市に進出。立川駅南、
新大阪北、名古屋丸の内など合計6拠点を
開設。

　　　　　 2016
コワーキングスペースとユーザー同士のコミュニケー
ションを重視した新ブランド、SPACESを日本導入。

　　　　　2017
阪急沿線に3拠点を開設

　　　　　 2017
SPACES大手町ビルをオープン

目立つようになり、あらたなビジネスの潮流が押し寄せまし

た。情報通信技術の急速な進展がビジネスのあり方を

大きく変え、企業活動のスタイルやワークスタイルのあり方

までも大きく変貌し、知的生産性の向上を期待する企業

にふさわしいワークプレイスの需要も顕著となります。

　リージャスでは、こういった動きに先駆け、2006年には、

東京に加え、大阪、名古屋の三大都市圏に進出。

2007年には東京主要ビジネスエリアに10拠点を整備し

ました。ほかのレンタルオフィスと比べても格段に高級

感を与える内装やデザイン、バイリンガルの受付サービ

スや充実したラウンジサービス、ビジネス交流機能など、

手厚いビジネスサービスを充実。リージャスの考えは

他と一線を画し、決して「場」の提供価値だけではあ

りませんでした。レンタルオフィスのパイオニアとして、

当初から提唱していた「フレキシブル・ワーキング」を

実現させ、高い知的生産性を提供するという高付加

価値型のコンセプトが、IT 変革による時代とのシン

クロを高めた時期であったといえます。外資系企業

ビジネスマンだけでなく、国内での旺盛な起業や

ベンチャーのビジネス支援機能を高め、サテライト

オフィスなど、一般企業も含めた多様なワーキング

スタイルニーズに応え、拠点拡大に一層の拍車が

かかりました。

2010年代、急速に全国に広がる、Regus
ブ ランド網。2016年 に は、全国21都市、
100拠点を達成。
　2010年代に入ると、拠点展開は全国で一気に拡大。

2013年9月の東京オリンピック開催決定やリニア中央

新幹線の開業計画など、社会経済やビジネスに莫大

なインパクトをもたらすトピックスも、拠点拡大の大きな追

い風となりました。

　2012年からは、「Openoffice」ブランドを本格的に展

開。Regusブランドとのシナジー効果を高め、拠点ネットワー

ク拡充やサービス強化という面でも大きな役割を果たしま

す。2014年には、千葉への進出など東京から首都圏へ

の拠点拡大、青森、岡山などの地方展開の広がりも加わ

り、全国50拠点を達成。ビジネストレンドとエリア特性も注

視しながら都内近郊エリアへの拠点整備も拡充。アジ

ア新興国での経済発展の勢いを取り込む九州圏各エ

リアや四国、沖縄、北陸などにも拠点網を強化し、まさ

に全国に「フレキシブル・ワーキング」ネットワーク網が

広がっていきました。

　2020年開催の東京オリンピックや、2027年に予定され

ている品川～名古屋間のリニア中央新幹線の開通など

も睨んだ拠点戦略も展開。東京、名古屋、大阪の都市

戦略にもとづき再開発が加速される重要ターミナル駅や

111拠点の歩み
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　　　　　2015
北九州（小倉）、熊本に進出。
広島大手町、渋谷神南、仙台駅前
など7拠点を開設。

　　　　　2016
熊本市、新潟市、大分市に進出。立川駅南、
新大阪北、名古屋丸の内など合計6拠点を
開設。

　　　　　 2016
コワーキングスペースとユーザー同士のコミュニケー
ションを重視した新ブランド、SPACESを日本導入。

　　　　　2017
阪急沿線に3拠点を開設

　　　　　 2017
SPACES大手町ビルをオープン

その周辺エリアをターゲットとした拠点展開も積極的に

行い、ついに、2016年には全国21都市、100拠点を達成

しました。

新ブランド「Regus express」「SPACES」
で、「働き方改革」のあらたなソリューションを
提示。
　さらに、国を挙げて展開されている「働き方改革」にも

いち早くキャッチアップした新ブランドを展開。空港や駅

などの交通機関に隣接したレンタルオフィスに特化した

「Regus express」は、”自宅近くで働く“ワークスタイルと

いう、リージャスのあらたな働き方の提案を行っています。

　もうひとつの新ブランド「SPACES」では、コワーキン

グスペースを大幅に拡大し、多様な人 と々交流しながら

人脈やビジネスのアイデアを広げていくという知的生産

性向上型のワークスタイルを目指し、国内外の活発なビ

ジネス・人材交流を促進していきます。現在は、リニア開

通に向けて「スーパーターミナル・ナゴヤ」へと激変する

名古屋駅に直結したJPタワー名古屋に2016年に開設。

2017年4月には、東京都の国際金融センター構想が進

む大手町に「SPACES大手町ビル」もオープン。今後、

新ブランドの拠点展開では、リージャスの「働き方改革」

のあらたなソリューションが提示されていくことでしょう。

　現在、国内におけるリージャスの拠点は、全国24都市、

110拠点を超え、都内だけでも50拠点の展開へと規模を

拡大。「主要なビジネスエリアには必ずRegusのレンタル

オフィスがある」という環境を構築し、今もなお拡充を続け

ています。そして、社会の中で「働き方改革」が声高に

叫ばれるようになった今日、リージャスの役割は、ますます

広がろうとしています。

111拠点の歩み
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リージャス利用者の笑顔をお届け

って「いいね！」
リージャスはおかげさまで2016年に100拠点を突破、2017年も各地に拠点をオープンしています。そんな
リージャスをご利用になっている皆様に、リージャスの どんなところを気に入ってご利 用いただいている

のかを「リージャスって『いいね！』」と題して募集して みました。

きれいなビルに
24時間アクセス！

すぐに教えてくれる、

対応してくれる迅速さ

【銀座一丁目】
株式会社アド・レーベン／加生様

【アクア青
森スクエア

】

Lilliput（リ
リパット）／

田澤様

育児と仕事の
両立にぴったり
【大名古屋ビルヂング】
ikunoPR株式会社／笹木様

気軽に
オフィス開設が
出来る、手軽さ
【アクア青森スクエア】
K-オフィス／木村様

仕事環境
良好！
【アクア青森スクエア】
野沢総合事務所／野沢様

クライアントの
テンションも上がる
きれいさ！ 静かで広いラウンジと

いつも笑顔のスタッフ　

空間が素敵で
気分が↑あがること！

【JPタワー名古屋】
会計事務所Backbone／浦様

【JPタワー名古屋】
ケイツープロジェクト／黒川様

【JPタワー名古屋】
中島様
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リージャス利用者の笑顔をお届け

って「いいね！」
リージャスはおかげさまで2016年に100拠点を突破、2017年も各地に拠点をオープンしています。そんな
リージャスをご利用になっている皆様に、リージャスの どんなところを気に入ってご利 用いただいている
のかを「リージャスって『いいね！』」と題して募集して みました。

リージャスはただ設備の整ったオフィススペースを用意する
だけでなく、高いクオリティのサポートを充実することで、
お客様がより快適に効率良く働けるようサポートしています。
お 客様に長くご 利用 いただき、ビジネスの 成長につな
がるよう努めてまいりますので、今後ともよろしくお願い
致します。

受付の方の
明るさ

圧倒的な
社会的証明

【アクア青森スクエア】
工商エンジニアリングサービス／
工藤様

【大名古屋ビルヂング】
AtionOne株式会社／服部様

人も空間も
心地のよいところ

いつも笑顔で
むかえてくれる所

受付のお姉さんが
すごく綺麗な所

【JPタワー名古屋】
株式会社ヒューマンシップ／
山根様

【関西国際空港】
株式会社シュクレイ／冨士野様

【関西国際空港】
株式会社ケイシイシイ／翁様

スタッフの方の
笑顔
【アクア青森スクエア】
inizio青森／太田様

仕事環境
良好！

景色
サイコー！

【アクア青森スクエア】
野沢総合事務所／野沢様

【大名古屋ビルヂング】
株式会社SNC／畑様

いつも笑顔で
ありがとう
ございます
【丸の内PCP】
風光社／河本様
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西岡真吾 日本リージャス代表
（以下西岡）：本日はお時間をいただ
きましてありがとうございます。私
どもリージャスはレンタルオフィス
のグローバルプロバイダで、国内で
も110の拠点を展開しています。名古
屋にもこれまで8つの拠点を展開して
おりまして、12月に「SPACES」とい
う新たなブランドの日本最初の拠点
として、JPタワー名古屋に「SPACES 
JPタワー名古屋」をオープンしました。

河村たかし 名古屋市長
（以下河村）：ご足労いただいてあり
がとうございます。そのSPACESと
いうのはどういった点が新しいの
ですか。

西岡：従来私たちが展開してきたレ
ンタルオフィスは仕事をする個室
スペースが主体で、交流会も月に1
度くらいのペースで行っています
が、SPACES ではその「交流」の部
分を大幅に拡充したサービスになっ
ています。
　SPACESは個室のオフィスもあるの
ですが、その大部分はコワーキング
スペースで、様々な方が仕事をして
います。交流会も毎週行われ、食事や
飲み物の出るパーティーなど、様々
なイベントを開催しており、この交
流の場が新たなビジネスを立ち上げ
る触媒となります。国内では、我々の
知る限りこれだけの規模のコワーキ
ングスペースは初めてではないかと

自負しております。
国内にこのサービスを導入すること
は大きなチャレンジではありますが、
名古屋という都市にはこのようなサー
ビスを受け入れて活用する土壌があ
るという確信のもと、最初の拠点を
名古屋に開設したわけです。

河村：なるほど。それでしたら企業の
紹介や、そういったビジネスのサポー
トをする部署の者もたくさんおりま
すので、同席させればよかったかも
しれないですねえ。
名古屋市では大きな企業に名古屋に
本社を移してもらったり、大きな拠
点を構えてもらう企業誘致のワンス
トップ窓口のようなものを立ち上げ

対談インタビューInterview

名古屋市長

河村たかし
日本リージャス代表取締役

西岡 真吾

外資系企業も多く世界と直接つながる名古屋に
新たなビジネスを生むコミュニティ形成をサポート

日本の製造業を支える中京圏とリージャス
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リージャスの提供する新しいオフィスサービス
の形。SPACES。ここでは自由に働く環境だけ
でなく、常駐するコミュニティーマネージャーが、
お客様同士の連携やネットワークの構築を日々
サポートし、人々との交流や新しいアイディア
を通じてお客様のビジネスの発展をお手伝い
します。
SPACES JP タワー名古屋は名古屋駅から直結。大規模な再開発が続き新たなビジネス
スポットとして脚光を浴びる名古屋駅前でもっともアクセスの良い立地で、大手企業の
本社や名古屋支店が多く入居し、商業施設「KITTE」や名古屋を象徴する飲食店やショッ

プで賑わう商業フロアの上層オフィス
エリアで、多くの人材・企業が集まりま
す。東海地区の世界的な製造業とベン
チャーの新しいアイデア、流通産業と
各地を結ぶネットワーク事業、様々な
人材の交錯する名古屋ならではの新し
いビジネス創出を狙います。

SPACES JPタワー名古屋
〒450-6321
名古屋市中村区名駅1-1-1
JPタワー名古屋21F
■名古屋駅直結。「名古屋駅」交差点角

ました。このように企業側からの様々
な提案を受けて動くためのフォーマッ
トをしっかりと準備しておりますの
で、ご提案をいただければ担当部署
が迅速に動き、地域の企業に結びつ
けるためのサポートもいたします。

西岡：ありがとうございます。今まで
になかったなかなか面白いスタイル
のオフィスで、コミュニティサロン
のような形のサービスですので、ど
ういったサービスなのか一度ご覧い
ただけるといいかもしれません。い
ろんな方がフロアに集まっているの
が面白いところで、大学教授、ベン
チャー、外資系の方、いろんな方がひ
とつの場所に集まっていて、講演会
などもあり、いろんな話が聞けると
いうところがポイントですね。

河村：講演会もあるんですか。

西岡：はい。週に1回の交流会のほか
に、月に1回はゲストスピーカーを呼
んでの講演会やセミナーを開いて
います。アットホームな雰囲気で、聴
衆もSPACESの中だけでなく外部か
らもお呼びして、業種も国籍も様々
な方が集まって話を聞いたり、意見
を交換しあったりしています。

河村：名古屋には日本の伝統や文化、
古くて良いものがたくさん残って
います。それを大切にし、プライド
を持って子供達を育てながら、同時
にそういった国際的で新しい風も
取り入れていければと思っており
ます。

西岡：そうですね。名古屋の拠点は他
の地域よりも外資系の会社が多いと
いう特徴があります。東京や福岡で
20％くらいが外資系の会社の日本オ
フィスなのですが、名古屋ではそれ
が30％にも及びます。東京や大阪よ
りも、名古屋に最初のオフィスを出
店する企業も多い。そういった
企業の方々が中京圏に進出した
いと考えている他の企業に、そ
れなら名古屋にリージャスがあ
るよ、と紹介してくれる形で、お
問い合わせも増えていきました。
そしてリージャスを足がかりに
ビジネスを拡大しています。名
古屋が商圏として魅力的だとい
うことですね。

河村：いまやトランプ大統領のお
かげで大騒ぎになっている貿易
黒字だけれども、名古屋だけで
毎年6兆円もあるんですよ。黒字

額が、です。愛知県の製造品出荷額は
44兆円。大阪や神奈川と比べても3倍
近くのものすごい量です。それだけ
中京圏の製造業がしっかりとしたも
のを作り、世界に送り出していると
いうことですね。

西岡：私たちはオフィスを提供すると
いうこれまでのサービスに、ビジネ
スのコネクションやアイデアを作り
出していく「交流の場」を提供してい
くことで、名古屋の、中京圏のビジネ
スをサポートしていければと考えて
います。
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@Links
リージャスを利用するお客様の声を聞き、届け、つなぎます。

関西国際空港1周年

＠ Links は、リージャスのオフィスサービスをご利用しているお客様にインタビューし、
リージャスでのオフィス活用をご紹介するページです。

急激に変貌を遂げる「関西の玄関」にオフィスサービスを提供して1年

リージャスエクスプレス関西国際空港

大阪セントラルの高度都市開発など急激に
成長する大阪地域。そのなかで国際的な中継
点として需要が急増しているのが関西国際空
港です。伊丹空港とともに国内初の空港民営
化を果たし関西エアポートの経営となった関
空は、現在LCCの増便や貨物ハブ需要の増
加により、アジアのハブ空港としての重要度
を急激に増しています。
リージャスは昨年、関空でのビジネス需要に
応え、リージャスエクスプレス関西国際空港
をオープン。この4月で1周年を迎えました。
人とモノがめまぐるしく動く空港内で、リー
ジャスが提供したあたらしいオフィスサービ
スはどのように活用されているのでしょうか？
リージャスエクスプレス関西国際空港に入居
する方々のお話をうかがいました。

　2月から入居しまして、3ヶ月になります。
国内各地の空港内の免税店や施設等に外
国語の話せるスタッフを派遣・紹介してい
るのですが、関空ではまだ常駐のスタッフ
がおらず、以前は30人ほどのスタッフの面
接や打ち合わせを空港内の喫茶店で行って
おり、なんとかしたいと思っていたところに、
ある日空港内にレンタルオフィスがあることを
知り、その日のうちに見学に向かいました。
センター内は綺麗で受付スタッフもいるし
環境もよく、立地もちょうどスタッフが空
港に入りロッカーに向かう途中にあるため、
すぐに入居しました。現在は私ともう一人
の管理スタッフが月に数回ずつ面接や研修

のために向かうほか、スタッフの休憩スペース
としても利用しています。受付にスタッフ
の名簿を預けておけば店舗スタッフが会社
名と名前を言えばオフィスの鍵を開けても
らうことができますので、スタッフが鍵を管
理するリスクもなく、非常に助かっています。
営業時間が8時～21時なのも、ちょうどスタッフ
の入り時間の前から業務終了までの時間
をカバーしていてちょうど良いです。
　今後は常駐スタッフを配置して業務を
拡大し、部屋も広くしていけたらと考えて
います。

（Lee様）

「世界に架け橋をかける」をモットーに翻訳・通訳のサービスを提供している翻訳会社。翻訳業務、通訳の
派遣業務のほか、空港内の免税店に外国語の話せるスタッフを派遣・紹介する業務も行っており、全国の
空港に進出しています。通訳部門では国際スポーツイベント（サッカー・野球等）にインタビュー等の通訳
のためにスタッフを派遣しており、英語、中国語、スペイン語、韓国語などに対応しました。その他書籍の
翻訳や、映像字幕の作成やクローズドキャプション（ワンセグなどの同言語字幕）の作成も行っており、
日本のコンテンツを海外に、海外のコンテンツを日本に広めるお手伝いをしています。

http://www.injestar.co.jp/株式会社インジェスター

企業紹介

10 2017 spring-summer



@Links

リージャスエクスプレス関西国際空港

リージャスエクスプレス関西国際空港

　昨年12月に、グループ会社のケイシイシイと
合同でリージャスに入居し事務所を構えま
した。関空にプロパー店舗を出店したのは
2年ほど前なのですが、当初は東京から社
員が出向いて管理していました。昨年9月
から私が常駐することになったのですが、
空港内のカフェなどを利用して業務を行って
いる状態で、事務所を探していたところに
リージャスをみつけ、マネージャーと話し
て実際の雰囲気などを見学し、入居しまし
た。3人部屋でケイシイシイさんと一つずつ
デスクを使用し、緊急のための在庫などを
置いたりスタッフとの打ち合わせや休憩場
所としても利用しています。一人での常駐

ですがグループ会社の大上さんと一緒だっ
たり、受付の方が非常にフレンドリーに、アッ
トホームに接してくださるので、馴染みの
ない土地でもさみしいことがないのがあり
がたいですね。また受付のスタッフを通し
て空港内のいろんな情報を得られたり新し
いコミュニケーションが生まれたりするこ
ともリージャスを利用するメリットの一つ
です。現在はすこし手狭になってきたため、
すこし広い部屋に移るか別々の部屋を借り
るか検討していきたいと思っています。

（佐藤様）

　以前から各地の空港の免税エリアに出店
しており、関空にも約1年前から店舗を置いて
います。しかし、当初適当なオフィスがなく、
カフェで事務作業をして、店舗に出向いて、
という状況でした。どこかに事務所を借りよ
うかと探していた時に、空港内でリージャス
のポスターを見つけまして、グループ会社の
シュクレイとともに入居することに決めました。
12月に入居してもうすぐ半年になります。
　リージャスは受付スタッフが常駐してくだ
さっていて来客対応をしてくださっているの
で、非常に助かります。以前は郵便物などは
自宅に届くようにしていまして、場合によっ
ては荷物の受け取りのために自宅に戻らなけ

ればならないこともありましたが、いまは私
がオフィスに不在でも受付の方が代わりに受
け取ってくれますし、困ったことがあった時
も相談するとすぐに動いてくれて、「ずっと尽
くしてもらっている」というふうに感じてい
ます。会議室もスタッフとの打ち合わせや研
修などで利用しています。
　最近オフィスが手狭になってきたので、広
い部屋に移るか2社で別々の部屋にするか検
討中です。各地に展開していますので、各地
の空港、特に羽田や成田にリージャスができ
たらすぐに入居したいくらいなのですが…。

（大上様）

今年4月に洋菓子のフランセをブランドに迎え8つのブランドを展開する洋菓子・和菓子の製造直販メーカー。
「喜びを創り、喜びを提供する」という企業理念を掲げ、流行にとらわれず新しい商品価値のあるブランドを
育てていくことでの成長を目指しています。関空には「東京ミルクチーズ工場」の店舗を出店するほか、
時期に合わせて催事コーナーへの出店も行い、成田空港、羽田空港を中心に、各地の空港の免税店エリア
等に各ブランドのショップを展開しています。また、首都圏を中心に百貨店にもプロパー店を出店
する他、東京ブランドとして各地の百貨店の催事などにも出店しています。

「小樽洋菓子舗ルタオ」という、チーズケーキを主体とした菓子を販売する菓子メーカーです。北海道
では小樽に7店舗、札幌に1店舗、千歳に1店舗を出店しており、全国の百貨店にも進出しています。
通販商品も全国に発送しており、北海道の質の高い素材の魅力を存分に引き出した主力商品の「ドゥー
ブルフロマージュ」はベストお取り寄せ大賞2014で金賞を受賞。北海道の美味しさを全国にお届け
しています。最近はインバウンド需要に着目して空港内の免税店に出店しており、今後は海外店舗も
更に増やしていくなど、各地に進出しています。

http://www.sucrey.co.jp

https://www.letao.jp/

株式会社シュクレイ

株式会社ケイシイシイ

企業紹介

企業紹介

＠Linksはお客様同士を「つなぐ」ことでリージャス利用のご利用価値を高めたいと考えております。
紙面上でご紹介したお客様へのご用命や協業のご提案など、ご興味を持たれましたら各センター受付までお申し付けください。

2017 spring-summer 11



@Links
リージャスを利用するお客様の声を聞き、届け、つなぎます。
＠Linksは、リージャスのオフィスサービスをご利用しているお客様にインタビューし、
リージャスでのオフィス活用をご紹介するページです。

リージャス丸の内鉄鋼ビルセンター

リージャス銀座一丁目センター

　私たちは名古屋を拠点に投資用不動産の
売買仲介サービスを展開しており、2016年に
東京支店開設にあたりリージャス丸の内
鉄鋼ビルセンターへ入居しました。
　受付スタッフは素晴らしい来客対応はもち
ろん、不在時の電話や郵便物の受け取り等も
してくれますし、フロアを共にする企業との
交流も増え、新たなビジネスチャンスにも
結びついています。
　通常の賃貸オフィスと比べるとそれなりに
費用はかかりますが、提供されるサービスと
オフィスのファシリティレベルを考えれば、
コストパフォーマンスは充分高いといえます。

　実は昨年9月に大名古屋ビルヂングにオー
プンしたリージャスへ本社を移転しました。
本社と支店が共通のオフィス環境で業務を
行えることはマネジメントや営業面でも大きな
メリットが得られます。また、出張が多い
私にとって、どちらのビルも新幹線からの
アクセスが良く、遠方からのお客様にも立ち
寄っていただきやすく大変助かっています。
訪問いただいたクライアントからはこの拠点
戦略に驚きの声が上がっているほどです。
今後さらなる拠点拡大の際も、国内はもちろん
海外でもリージャスを利用できるので計画が
立てやすく楽しみです。（笈川様）

　昨年12月にこの銀座一丁目センターに入り
ました。いまは4ヶ月目ですね。私たちの
サービスはBtoCの業務ですので、お台場に
本社を構えているのですがもっと交通の
便の良いところにオフィスが必要だという
ことで、お客様のご相談を受けるための物件
を探していました。幾つかの物件を見たの
ですが、賃貸オフィスは借りてから内装など
の準備にコストと時間がかかる点、そして
受付業務があることや直通の電話も引ける
ことからリージャスを選びました。
　やはり、会議室が2時間まで使えることは
大きいですね。お客様とお話しする機会が
多い仕事ですので、かなり頻繁に使いますし、

2時間を超えて使うことも多いです。受付の
方も感じが良くてしっかりしているので
非常に助かっています。
　また、こういったオフィスですので交流
会などでコネクションを広げることも期待
して入居したのですが、まだ交流会に参加
できたことが一度しかないので、入居者同
士のつながりを広げてくれる施策はどんどん
行って欲しいと思っています。私たちは
BtoC の業務ですが BtoB の企業の方には
大きなメリットになりそうですね。

（竹内様）

私たちは「GLOBAL LOOP－世界をつないで幸せに」というCIを掲げ、お客様とのコミュニケー
ションを重視しグローバルな不動産市場の的確な分析を基に不動産経営に関する「ソリューション
サービス」を提供する会社です。
大企業を含む不動産売買仲介業者の中でも、特に顧客に利益をもたらすことをテーマにコンサル
ティング業務を提供しており、売買仲介や自社再販をその延長線上に位置づけています。大型
物件成約のためには顧客ニーズの的確な把握と中長期的な提案が必要であり、短期的な売り上げの
追及をせず顧客本位な営業姿勢を心がけています。

私たちはがん治療の総合コーディネーターとして、その患者様にあった治療についてご相談にのり、
最適な治療を受けられるようにサポートしていくコンサルタントです。現在のがんの最新治療は多様で、
一般の医師ではその情報を網羅することも難しいほどです。そこで、お客様の話を詳しく聞き、専門医の
診断から様々な治療のなかで最適なものをご提案し、現在の医療機関にどのように要請すればいいか
アドバイスしたり、提携先あるいは専門の医療機関へのご紹介も行っています。また専門的ながん
治療を行う医師のサポートや医療機関との提携も行っており、お客様がより良い治療を受けられる
ためのお手伝いをしていきます。

http://www.glre.co.jp/

http://www.g-ms.co.jp/

有限会社オイカワ

株式会社GMS

企業紹介

企業紹介
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リージャス浜松駅南口センター

リージャス神戸国際会館センター

　2016年8月から浜松駅南口ビジネスセン
ターを利用しています。3～4人向けの部屋を
借りて、2人が常駐しています。
　私たちの本社は東京にあり、物流事業部
では車両とドライバーをセットにした物流
ソリューションサービスを展開しています。
東海エリアは、様々な企業の物流拠点があり
サービスの需要が多いエリアで、営業強化の
ため名古屋・沼津に次いで３ヶ所目の拠点と
して浜松に事務所を構えることとなりました。
リージャスに入居したのは、駅前の立地に
適度な広さの事務所が借りられること、面接
のための会議室が借りられることが決め手
でした。週に数回は面接の為に会議室を

利用します。現地でドライバーを採用する際、
面接のため応募者に来社頂くときにも立地
が良いので迷うこともありません。もし、
入り口付近で迷っていても受付スタッフが
案内してくれるので非常に助かります。会議
室を借りてセミナーの開催や、業務のための
研修など、様々に利用しています。
　また、以前@Regusで紹介されていた企業様
とリージャスで打ち合わせさせていただき
ビジネスに発展したこともありました。今後も
他県に進出する際はリージャスの利用を
検討しています。（益子様）

　2017年2月から神戸国際会館センターを利
用しています。
　私たちの本社は東京にあり、物流企業や食
品を扱うメーカーなどにドライバーや作業ス
タッフを派遣するサービスを展開しています。
　兵庫県は、近畿・中国エリアでは大阪に次
いで2番目に貨物自動車運送事業者数が多く、
また大手企業の工場も多いことから重点営
業エリアとして、神戸を中心に兵庫県地域に
おける営業基盤拡大のためオフィスを開設
致しました。
　神戸国際会館センターは三宮駅から地下
で直結しているとても便利な立地ですし、リー
ジャスは敷金・礼金不要で規模の小さいとこ

ろからでも始められるので、新しい市場を開
拓する際の選択肢として最適でした。
　現在は2人用の部屋に1人常駐という形で、
スタッフの面接や研修、大きな会議室を使っ
てのセミナーなどを行っています。
　また、常駐スタッフが外出している時や面
接に入っている時などは、受付のスタッフが
対応してくれるためとても助かります。一人
分の人件費が家賃に含まれていると考えると、
とてもリーズナブルですよね。
まだ、交流会などには参加したことがないの
ですが、少ないと思いますが同業種の方がい
ればご挨拶させてもらいたいと思っています。

（鷹野様）

株式会社ウィンコーポレーションは、「流通」「物流」「人材」を裏方で支えるリーディングカンパニーです。
サプライチェーンにおける課題を機能や組織ごとに見直し、低コスト・高品質なソリューションを提供して
います。
中規模外食チェーン向けにインフラ（食材・資材の仕入れ、卸）とロジスティクスサービスをワンストップで
提供し、経営に踏み込んだ全般的なオペレーション改善コンサルティングを行います。
また創業当時から培った物流ノウハウを活かし、運ぶことのプロとしてお客様のニーズに合わせ車両と
ドライバーをセットにしたサービスを提供します。

株式会社WinJobは、ドライバーや軽作業スタッフの人材派遣を中心に、人材紹介、業務請負（アウト
ソーシング）、求人情報提供サービスなど総合人材サービスを展開しています。
2017年1月から外国人留学生に特化した人材サービス「Job@Japan」を開始し、人材が不足
しがちな物流センターやホテル清掃などの軽作業スタッフ及び留学生の語学力を活かして外国人客
の多い飲食店や小売店などを中心に派遣やアルバイト紹介を行っています。また、2月から総合求人
サイト「ジョブココ！」がオープンし、グループ会社と共に20年以上人材業界で培った募集や採用
ノウハウを活かし、企業様向けに求人情報掲載や採用関連サービスを提供しています。

http://www.win-portal.jp/

http://winjob.jp/company

株式会社ウィンコーポレーション

株式会社WinJob

企業紹介

企業紹介

＠Linksはお客様同士を「つなぐ」ことでリージャス利用のご利用価値を高めたいと考えております。
紙面上でご紹介したお客様へのご用命や協業のご提案など、ご興味を持たれましたら各センター受付までお申し付けください。

2017 spring-summer 13



@Links
リージャスを利用するお客様の声を聞き、届け、つなぎます。
＠ Links は、リージャスのオフィスサービスをご利用しているお客様にインタビューし、
リージャスでのオフィス活用をご紹介するページです。

リージャスアクア青森スクエアセンター

リージャス大名古屋ビルヂングセンター

　48年間に渡るビジネスマン生活を終了し、
昨年は6回目の申年の年男（72歳）でしたが、
生涯現役たらんとし、書斎代わりの貸事務
所はないものかと探していたのですが、偶
然いつもの行きつけの居酒屋の近くにレン
タルオフィス「リージャス青森センター」
の看板を見つけ、これはちょうど良いと。
早速連絡を取り見学をさせて頂きました。
リージャスのある長島は青森県庁を始め、
地方裁判所、税務署や市役所など官公庁
の並ぶ地域。商店街も賑やかな青森市の
ど 真 ん中に 位置しています。受付 のス
タッフのてきぱきとした応対ぶりに関心
し、非常に好感が持てましたのですぐに

入居を決め、昨年7月からお世話になっ
ております。現在も、これまでのビジネス
マン生活での関係で加入していた各種団
体も継続しており、その活動拠点として、
また自分の書斎代わりの部屋として活用
しております。昨年10月からは青森商工
会議所へも入会し、これからの経営相談
等のコンサルタントとしての起業に向け
て準備万端です。酉年の羽ばたく新年度
へ向けてのスタートを切ったところであ
ります。（木村様）

　個人事業主として自宅事務所でやってき
たのですが、法人化に伴い事務所を構えよ
うということになり、シェアオフィスを探し
て検索している中でリージャスと出会いま
した。立地の良い大名古屋ビルをスタッフ
と一緒に見学に来たのですが、こんなとこ
ろで働きたい！とスタッフのモチベーショ
ンも高く、こういった気持ちで業務に当たれ
ば会社も伸びていくんじゃないかと、当初の
予算より大きな負担だったのですが、自分
たちの枠を広げていくためにもこういった
投資は必要だと思いその場で入居を決めま
した。私も含めてスタッフのほとんどは小
さな子供がいる女性で、週に3日ほど顔を合

わせて仕事をするために出勤して普段は自
宅で業務をします。保育園の送り迎えなど
があり駅からすぐのこの立地はほんとうに
便利ですし、スタッフが不在でも受付の方
が来客や荷物の対応をしてくれるので非常
に助かっています。
　このビルに入ることで、打ち合わせに来
られるお客様の印象も非常に良いですし、
なによりセルフイメージも上がります。事務
サポートやモチベーションの向上によって
業績が伸びることを考えると、リージャスは
投資する価値のあるコストだと思いますね。

（笹木様）

所属している団体等の機関誌発行、イベント企画等の地域＆異業種交流サロン。48年間に渡る
地元青森でのビジネスマンの経験と知識を活かし、また、地元の土地勘も豊富な経歴を活かして、
新たに青森市に進出したい企業が人脈作りや地元の情報を収集をするためのアドバイザーをして
います。よろず相談等にご活用ください。

「会社」という枠組みがなくなりつつある現代、自分の強みを活かした仕事を持つ人が増えてきています。
そうなってきた時に個人に求められるのは、多くの情報の中から印象に残り、人の心を動かす「PR力」。
数々の企業をPRの力で飛躍させて来た社長の笹木郁乃さんは、経営者・個人起業家に「売れるPR術」
を伝える日本唯一のPR塾を全国で開講しています。そのリピート率は70%を誇り、また、法人向け
にもサービスを展開。2017年2月に法人化したばかりですが、月商は700万円を超し、急成長して
いる企業です。

http://ikuno-pr.jp/

K-オフィス

ikunoPR株式会社

企業紹介

企業紹介
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阪急千里中央
〒560-0082
大阪府豊中市新千里東町1-4-1
阪急千里中央ビル8F

阪急茨木市駅
〒567-0829
大阪府茨木市双葉町10-1
茨木東阪急ビル4F

富山電気ビルディング
〒930-0004
富山県富山市桜橋通り３-１
富山電気ビルデイング本館2F

阪急伊丹駅
〒664-0858
兵庫県伊丹市西台１-１-１
伊丹リータ5F

刈谷
〒448-0858
愛知県刈谷市若松町3
刈谷市若松町ビルディング 3F

品川グランドセントラルタワー
〒108-0075
東京都港区港南2-16-4
品川グランドセントラルタワー 8F

品川グランドセントラルタワー
〒108-0075
東京都港区港南2-16-4
品川グランドセントラルタワー 8F

大手町ビル
〒100-0004
東京都千代田区大手町1-6-1 大手町ビル1F〜3F

JP タワー名古屋
〒450-6321
名古屋市中村区名駅1-1-1 JP タワー名古屋21F

 新たな都市にも進出してリージャスのネットワークがますます充実

リージャスの新センターご紹介

2月OPEN2月OPEN2月OPEN

3月OPEN

4月OPEN12月OPEN

7月OPEN 6月OPEN
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ソーシャルネットワークで、リージャスともっと、つながろう。 お問い合せ

0120-998-931

NEW OPEN!
大手町ビル
リージャスの展開する新ブランド「SPACES」。コワーキングスペースを
充実し、多様な人々と交流しながら人脈やビジネスのアイデアを広げて
いく、あらたな知的生産性向上型のワークスタイルを目指し国内外の
活発なビジネス・人材交流を促進しています。
そして4月、政府系金融機関・銀行・商社・マスコミの本社が集中し国際
金融センター構想が進む大手町に「SPACES 大手町ビル」がオープン。
高い技術と高い目標をもった多くのお客様がSPACES大手町ビルに
集まります。
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